
Program szkolenia

W trakcie szkolenia omówiony zostanie marketing społeczny (social marketing) i marketing 
społecznie  zaangażowany  (cause  related  marketing)  z  zastosowaniem  podejścia 
społecznościowego jako narzędzie fundraisingowe umiejętnie proponowane dla biznesu.

Tytuł 
szkolenia:

Fundraising, czyli sztuka pozyskiwania środków

Trener: Paweł Łukasiak – Akademia Rozwoju Filantropii w Polsce
Cootrener: Maciej Juchniewicz – Ełckie Stowarzyszenie Aktywnych 

„STOPA”
Miejsce: Sala konferencyjna Urzędu Miasta Ełku przy ul. Piłsudskiego 4
Data: Czwartek, 15.10.2009 r.
Godzina:
09.00 – 09.15 Rejestracja uczestników szkolenia.

09.15 – 10.30 Wstęp do fundraisingu.

10.30 – 10.40 Przerwa na kawę, herbatę.

10.40 – 12.15 Metoda K3 - podejście do fundraisingu zorientowane na budowanie 
trzech kapitałów: ludzkiego, społecznego i materialnego.

12.15 – 12.30 Przerwa na kawę, herbatę.

12.30 – 13.30
Kontynuacja warsztatu - Metoda K3 - podejście do fundraisingu 
zorientowane na budowanie trzech kapitałów: ludzkiego, społecznego i 
materialnego.

13.30 – 14.00 Obiad.

14.00 – 16.00 Fundraising społecznościowy.


